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L’esprit rouge libellule
de Cécile Letallec

La jeune femme se lance dans la création
de vétements, apres avoir ceuvré en décoration.

4

lui va comme un gant.

Elle comptait tourner une
pageet passer a autre chose.
C’est depuis peu chose faite.
De responsable de magasin
spécialisé dans’art dela ta-
ble et objets décoratifs, Céci-
le Letallec se fait plaisir
dans un tout autre domaine.
«J’aime les vétements, les
décliner entre eux et les
coordonner au mMmieux».
D’ou I'idée pour cette meére
de famille de trois enfants
de s’offrir un nouveau dé-
part et de poser ses valises
au 35 de la rue de la Com-
manderie.

Le temps de faire quelques
travaux et d’'imposer son sty-
le, Cécile Letallec réfléchit
a sa future charte graphi-
que. Sobre et épuré, un car-
ré rouge profond laisse res-
sortir en lettres blanches, le
nom de la boutique, « Rouge
libellule ». « L’idée était d’as-
socier la passion des
vétements a l’élégance de
s’habiller».

Le pas de porte franchi, la
séduction est immeédiate.
Pour contraster avec les
murs beiges, un tapis rouge
moelleux accueille le visi-
teur. Face a I’entrée, un meu-
ble style «vieux bar» fait
office de comptoir. Dernier
détail d’'une mise en scene
méticuleuse, un cake tout
frais est prét a contenter
toute cliente séduite par
’ambiance maison de
famille imposée.

Ensuite, tout se passe surles
étageres, dans l’attente de
recevoir de nouveaux
vétements.

Cécile Lettalec s’oriente aujourd’hui vers I’habillement, qui

Ouverte depuis peu, la bouti-
que accueille cette semaine
les premiers stocks des clien-
tes en quéte de changer de
garde-robe, soit une centai-
ne de produits déja référen-
cés. «Mon souhait était
d’ouvrir un dépbt-vente de
prét-a-porter féminin ten-
dance et griffe, d’accessoi-
res, de chaussures et de ma-
roquinerie, le tout présenté
dans un esprit boutique tra-
ditionnelle. L’ambiance ma-
gasin était une fagon de mo-
derniser l’image du dé-
pot-vente et d’attirer une
clientele plus jeune intéres-
sée par ce concept».

La bonne affaire

Toute personne en quéte de
faire une bonne affaire sera
labienvenue. « Les pieces se-
ront gardées deux mois. En-
suite, les clientes auront un
mois supplémentaire pour
venir chercher leurs biens.
Chaque dépbt se fera surren-
dez-vous pour offrir une
plus grande disponibilité et
une meilleure écoute ».
A terme, cette jeune créatri-
ce d’entreprise souhaite dé-
velopper un autre concept,
«vendre des robes de ma-
riées d’occasion ou de fin de
série», avec en plus une gam-
me de vétements de créatri-
ces de mode.
Desidées plein la téte, Céci-
le Letallec se donne pour
premiére priorité de créer
une relation privilégiée
avec ces futures clientes.
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